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31. Mai bis 9. Juni Europawoche in Hungen mit Brunnen-
fest am 8. und 9. Juni

1. und 2. Juni Himmelfahrtsmarkt mit buntem Programm 
und verkaufsoffenem Sonntag, Marktplatz, Grünberg

2. Juni Traditioneller Jazz-Frühschoppen mit den Hot Jazz 
Swingers, Barfüßerkloster, Grünberg

2. Juni bis 8. September Sommerkonzerte 2019, jeden 
Sonntagnachmittag mit verschiedenen Musikvereinen, 
 Orchestern und Spielmannszügen, Kurpark, Bad Salzhausen

8. und 9. Juni Vulkan Race Gedern 2019, Rennen der 
 Internationalen und der Nachwuchs-Mountainbike- 
Bundesliga, Gedern

20. Juni Grünberg auf der Rolle, Rundkurs für Inliner und 
Fahrräder rund um Grünberg

28. Juni „POP“, Kabarett mit Mathias Tretter, Alter Dorf-
laden, Wallernhausen

28. bis 30. Juni Licher Kirmes, freitags mit der Club Night, 
samstags mit der Bockband live und sonntags mit einem 
Frühschoppen, Lich

Was, wann, wo 
in Oberhessen

29. Juni Park- und Lichterfest, Kulturpark, Bad Salzhausen

4. Juli „Mit 50 Euro um die Welt“, Multimediavortrag von 
Christopher Schacht, Kulturzentrum, Hungen

20. Juli „Nord-Süd-Gefälle“, Kabarett mit Mike & Aydin,  
Alter Dorfladen, Wallernhausen

20. Juli „Traditionelles Dorffest“, historischer Schlosshof, 
Ober-Mörlen

28. Juli SINGER PUR Vokalensemble, Konzert in der Lieb-
frauenkirche, Schotten

3. August „Der Barbier von Sevilla“, Oper von Rossini, 
 Außenbühne Trinkkulturhalle, Bad Salzhausen

 >>> DER DIREKTE DRAHT 

Wenn es nach Gas riecht:  
Störfall-Nummer

   0180 1 00 64 27  
(3,9 ct/min aus den Festnetzen; aus den  
Mobilfunknetzen höchstens 42 ct/min) 

Energieberatung,  
Kundenbetreuung: 

   (0 60 31) 72 77-35  

Zentrale: 
 (0 60 31) 72 77-0 
 (0 60 31) 72 77-29 
 info@oberhessen-gas.de

Außerhalb der Geschäftszeiten  
gibt es alle wichtigen Infos unter  

  www.oberhessen-gas.de

Weiterempfehlen
Seit über 40 Jahren versorgt die Oberhessen-Gas 

die Region sicher mit Erdgas. Genau diese Zuver-

lässigkeit bietet auch das Wärme-Garantie-Paket: 

Zehn bis fünfzehn Jahre sorgenfreie und sichere 

Wärme als bequeme All-inclusive-Lösung. Wer 

 interessierte Freunde oder Bekannte hat, füllt 

 eine Empfehlungskarte aus: Einfach eigene Daten 

und die des Interessenten eintragen und an die 

 Oberhessen-Gas senden. Kommt es zu einem Ver-

tragsabschluss, kann sich der Empfehlende auf 

einen 100-Euro-Gutschein von Rewe freuen. Auf-

gepasst: Die Raustauschwochen – sie laufen noch 

bis zum 31. Oktober 2019 – machen den Umstieg 

auf das Wärme-Garantie-Paket noch attraktiver.
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H eizen verursacht etwa zwei Drittel des 

Energieverbrauchs eines Haushalts – 

und damit auch der Energiekosten. Bei 

Heizungen, die 15 Jahre und älter sind, kann dieser 

Wert noch deutlich höher ausfallen. Neue Hei-

zungssysteme arbeiten weit effizienter: Sie kom-

men mit rund 25 Prozent weniger Primär energie 

aus und setzen entsprechend weniger CO2 frei. 

Die Heizung zu modernisieren, ist daher durchaus 

sinnvoll – sowohl aus Kostengründen als auch aus 

ökologischer Sicht.

Zusätzlicher Anreiz für die Sanierung: die Raus-

tauschwochen bis zum 31. Oktober 2019. Beim 

Kauf eines neuen Heizungssystems der Herstel-

ler Junkers, Brötje, Buderus, MHG, Vaillant, Viess-

mann oder Wolf gibt es eine Prämie von 200 Euro. 

Kunden der Oberhessen-Gas profitieren noch 

mehr: Wer sich für ein bequemes Wärme- 

Garantie- Paket und damit für eine komfortable 

Rundum-sorglos-Lösung entscheidet, kann zu-

dem mit einem Zuschuss von 800 Euro rech-

nen.  Die Prämie gibt es direkt nach Vertrags-

abschluss. Auch die Anschaffung einer eigenen 

Heizung bezuschusst die Oberhessen-Gas, 

wenn der Kunde einen Erdgassondervertrag über 

24 Monate abschließt. Die Förderung hierfür liegt 

bei 300 Euro inklusive Mehr-

wertsteuer. Sie wird über 

drei Jahre (100 Euro pro 

Jahr) mit der Verbrauchsab-

rechnung gutgeschrieben.

 >>> KONTAKT

Fachberater Thomas Prettenthaler berät Sie gern.
 (0 60 31) 72 77-45 
 t.prettenthaler@oberhessen-gas.de 
 www.oberhessen-gas.de/rtw

Förderung für neue Heizung



4 Oberhessen-Gas info

HINTERGRUND

Fo
to

s:
 O

be
rh

es
se

n
-G

as

Nahwärme ist eine sinnvolle Option für die CO2-sparende, effiziente und wirt-
schaftliche Beheizung von Gebäuden sowie die Warmwasserbereitung. Aktuell baut 
die Oberhessen-Gas ein Nahwärmenetz in einem Neubaugebiet in Laubach auf.

Wärme von nebenan

G eht es um Heizung und Warmwasser, 

 haben Hauseigentümer heute verschie-

dene Möglichkeiten. Wo verfügbar, kann 

effizient erzeugte Nahwärme eine besonders 

sinnvolle Variante sein. Wie ihre deutlich bekann-

tere  große Schwester, die Fernwärme, entsteht 

sie an  zentraler Stelle und gelangt über gut ge-

dämmte Leitungen zu den einzelnen Abnehmern. 

Dieses Verfahren zeichnet sich durch seine beson-

dere  Effizienz aus. Denn so produzierte Wärme 

verhält sich zu der aus der eigenen Heizung ähnlich 

wie ein voll besetzter Kleinbus zum Pkw. Der Van 

verbrennt absolut betrachtet zwar mehr Sprit für 

die gleiche Strecke. Pro Kopf fällt der Verbrauch 

aber deutlich geringer aus, weil für die neun trans-

portierten Menschen mindestens zwei Pkw nötig 

wären. Folglich profitiert auch die Umwelt. Denn 

es entstehen viel geringere CO2-Emissionen.
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 >>> KONTAKT 

Ihr Experte für das Thema Nahwärme: Vertriebsleiter 
Andreas Biermann 

 (0 60 31) 72 77-30 
 a.biermann@oberhessen-gas.de 
 www.oberhessen-gas.de/nahwaerme

Von ihrer Effizienz einmal abgesehen, besticht 

Nahwärme durch ihren Komfort. Denn wer 

Nahwärme nutzt, muss sich um nichts kümmern. 

Die nötigen Übergabestationen, durch die die 

Wärme in das Heizungssystem der angeschlosse-

nen Gebäude gelangt, sind praktisch wartungs-

frei und arbeiten völlig geräuschlos. Die gelieferte 

Wärme wird kilowattstundengenau über geeichte 

Wärmemengenzähler erfasst und abgerechnet. 

Monatliche, zum Jahresbedarf passende Abschlä-

ge verteilen die Kosten auf planbare, überschau-

bare Beträge. Darüber hinaus macht Nahwärme 

auch das Bauen günstiger. Denn es braucht we-

der  einen eigenen Wärmeerzeuger noch einen 

Schornstein oder ein Brennstofflager.

AKTUELLES PROJEKT
In einem Neubaugebiet in der Schottener Straße 

in Laubach hat die Oberhessen-Gas kürzlich  ein 

Nahwärmenetz aufgebaut. Die Wärme  entsteht 

in einem hocheffizienten, mit Erdgas betriebe-

nen Blockheizkraftwerk (BHKW). Weil dieses 

Aggregat gleichzeitig auch Strom produziert, 

nutzt es die eingesetzte Primärenergie optimal 

aus. Das belegt der für sieben Jahre zertifizierte 

Primärenergiefaktor von 0,7. „Mit diesem Wert 

bieten wir Bauherren optimale Bedingungen, um 

die gesetzlichen Vorgaben der Energieeinspar-

verordnung (EnEV) einzuhalten“, erklärt Andreas 

Biermann, bei der Oberhessen-Gas für das Pro-

jekt zuständig.

Alle nötigen Leitungen hat die Oberhes-

sen-Gas bereits verlegen lassen. Jetzt ist es an 

den Bauherren, die richtige Entscheidung zu tref-

fen. „Wir machen hier mit unserer Nahwärme ein 

wirklich gutes Angebot. Wer nachrechnet und alle 

Kostenfaktoren berücksichtigt, kommt schnell zu 

dem Schluss, dass es kaum eine 

günstigere Alternative gibt“, ist 

sich Andreas Biermann sicher.

Die Wärmezentrale für ein 
Nahwärmenetz (Fotos linke  Seite 
und hier) ist üblicher weise sehr 
kompakt. Für die  potenziell 
14 Einfamilienhäuser im Lau-
bacher Neubaugebiet genügt ein 
 Gebäude mit einer Grund fläche 
von  etwa 16 Quadrat metern.

Sie möchten mehr 
über Nahwärme von 
der Oberhessen-Gas 
wissen? Dann scan-
nen Sie einfach den 

QR-Code.



6 Oberhessen-Gas info

INTERVIEW

Der Service macht’s
Vor zweieinhalb Jahren entschied sich Karl-Heinz Ebert für Erdgas. Allerdings von 
einem anderen Anbieter. Seit 1. Januar 2019 ist er Kunde bei der Oberhessen-Gas – 
und weiß, dass er die richtige Entscheidung getroffen hat. 

Warum haben Sie sich für Erdgas entschieden? 

Bei mir war eine 26 Jahre alte Ölheizung in Be-

trieb. Und wie viele andere habe ich mich regel-

mäßig über die Ölpreise informiert. Die sind 

 damals stetig angestiegen. Das war umso 

schlimmer, weil die alte Heizung unglaublich viel 

verbraucht hat. Also fing ich damit an, mich nach 

Alternativen umzusehen. Die Erdgasleitung lag 

schon damals direkt vor der Tür in der Straße, 

und mir kamen – nach und nach – jede Menge 

Ideen, was ich mit dem Platz anfangen könnte, 

den ich bisher für die Öltanks brauchte. Die Ent-

scheidung für Erdgas lag also nahe. 

Wie war das mit dem Erdgasanschluss? Lief 

das alles glatt?

Auf jeden Fall. Die Installation des Anschlusses 

an sich war völlig problemlos. Aber vor allem der 
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neue Kessel macht mir Spaß. Die Einsparungen 

gegenüber der alten Heizung sind enorm. Das 

schlägt sich in der Rechnung nieder. Und für die 

Umwelt tun wir gleich auch noch etwas.

Warum waren Sie nicht von Anfang an bei der 

Oberhessen-Gas?

Das war damals eine rein preisliche Angelegen-

heit. Der Service der Oberhessen-Gas war im-

mer gut, und ich wusste auch, dass die Preise 

stabil sind. Aber der Tarif bei dem Versorger, für 

den ich mich letztendlich entschied, war den 

Tick günstiger. Deshalb habe ich dort unter-

schrieben.

Warum sind Sie jetzt zur Oberhessen-Gas 

 gewechselt? Was hat Sie überzeugt?

Der persönliche und kompetente Service. Ich 

wohne in Wölfersheim und mache oft Besor-

gungen in Friedberg. Da bin ich einfach einmal 

selbst bei der Oberhessen-Gas vorbeigegangen, 

um mich beraten zu lassen. Frau Langlotz hatte 

gleich Zeit für mich und stellte mir alle möglichen 

Tarife vor. Die kompetente und freundliche Bera-

tung war für mich der ausschlaggebende Punkt. 

Meinen vorherigen Anbieter musste ich immer 

per Telefon kontaktieren. Und jedes Mal war ich 

mit einem anderen Sachbearbeiter verbunden. 

Bei der Oberhessen-Gas ist das ganz anders. 

Hier kümmert sich immer Frau Langlotz um mich 

und meine Anliegen. Sie kennt meinen Tarif und 

die Gegebenheiten unseres Anschlusses. Das 

sind mir die wenigen Euro Preisunterschied im 

Monat mehr als wert.

Können Sie sich vorstellen, andere Services 

der Oberhessen-Gas in Anspruch zu nehmen?

Aktuell bin ich mit meinem Erdgastarif und dem 

wirklich guten Service mehr als glücklich. Zumal 

ja auch die Heizung relativ neu ist. Aber aus-

schließen würde ich es auf gar keinen Fall. Im 

Gegenteil. Wenn es um Energie und Heizen geht, 

frage ich künftig ganz bestimmt zuerst einmal 

bei der Ober hessen-Gas nach, da ich das Team 

dort als sehr kundenorien-

tiert erlebt habe.

 >>> INTERESSE?

Anette Scheuermann und Karina Langlotz  
beraten Sie gern.

 (0 60 31) 72 77-35 oder -36 
 vertrieb@oberhessen-gas.de 
 www.oberhessen-gas.de

Wenn bereits Erdgas in der Straße liegt, braucht es 
lediglich einen Hausanschluss, um den umweltscho-
nenden Brennstoff sicher ins Gebäude zu bringen.
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PORTRÄT 

Kernkompetenz „Kümmern“
Immobilienverwaltung ist ein umfangreiches Geschäft. Die Weber Hausverwaltung 
aus Florstadt-Staden nimmt ihren Kunden zuverlässig und stets ansprechbar alle 
 Arbeiten aus Verwaltung und laufendem Betrieb ab. Seit Jahren ist das Vater-Sohn- 
Unternehmen dabei Partner der Oberhessen-Gas.

D ie Weber Hausverwaltung ist im wohl 

idyllischsten Teil von Florstadt-Staden 

 direkt hinter Schloss Ysenburg zu finden. 

Bereits der Großvater von Firmeninhaber Karl 

Weber hat das imposante Anwesen mit alter 

Mühle und historischen Gebäuden gekauft. Re-

noviert im 18. Jahrhundert, lässt sich hier jedoch 

eine noch viel ältere Geschichte erahnen. 

Wer in solchen Mauern lebt, der weiß, dass 

man sich um sie kümmern muss. Mit „Küm-

mern“  lässt sich auch die Kernkompetenz von 

Wohnungseigentumsverwalter Karl Weber und 

Sohn  Otto Tobias, der Anfang 2017 mit in das 

 Unternehmen eingestiegen ist, beschreiben. Sie 

nehmen ihren Kunden im Sinne des Wohnungs-

eigentumsgesetzes die Jahresabrechnungen und 

Buchführungen ab, erstellen Wirtschafts pläne, or-

ganisieren die Hausordnungen, überwachen die 

Verträge der Gemeinschaften und sorgen sich 

ebenso um alles Technische. Außerdem überwa-

chen sie Bauprojekte, veranlassen nötige Repara-

turen und sind auch als Makler tätig.

ZUVERLÄSSIGE PARTNER
Wer als Immobilienverwalter arbeitet, muss ge-

wissenhaft, verantwortungsbewusst  und genau 

sein. Für Karl Weber ist das selbstverständlich. 

Der Unternehmer war – bevor er sich 2004 

selbstständig machte – jahrelang als Bankkauf-

mann tätig und hatte auch hier bereits mit dem 

Sitz in histori-
schem Ambiente: 
die Weber Haus-
verwaltung in 
Florstadt-Staden  
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 >>> INTERESSE? 

Sie haben Fragen an den Groß- und Geschäftskunden-
betreuer Patrick Eichelmann? Er beantwortet sie gern 
und hilft entsprechend weiter. 

 (0 60 31) 72 77-17 
 p.eichelmann@oberhessen-gas.de 
 www.oberhessen-gas.de

Immobiliengeschäft zu tun. Die Kunden vertrau-

en ihm, Haus- beziehungsweise Eigentümer-

gemeinschaften bestimmen ihn in der Regel offi-

ziell zu ihrem Verwalter. „Wir sind für unsere 

Kunden in einem circa 50-Kilometer-Radius rund 

um Florstadt aktiv“, so Karl Weber. „Dadurch 

sind wir auch in Notfällen schnell vor Ort, um zu 

helfen“, erklärt Karl Weber seine Philosophie.

IN DER GEMEINSCHAFT PROFITIEREN 
Seit Jahren arbeitet die Weber Hausverwaltung 

eng mit der Oberhessen-Gas zusammen. „Wir 

 haben es uns zur Aufgabe gemacht, für unsere 

Kunden stets die für sie günstigsten Verträge 

 auszuhandeln“, führt Karl Weber aus. „Diejenigen, 

die  Erdgas nutzen, profitieren zum Beispiel von 

den Preisvorteilen, die ihnen unser Rahmenvertrag 

mit  der Oberhessen-Gas bringt.“ Würde er den 

 Service der Oberhessen-Gas weiterempfehlen? 

Karl Weber (rechts), Sohn Otto Tobias (links) sowie Patrick Eichelmann, Geschäftskundenbetreuer der 
 Ober hessen-Gas, sind ein gutes Team. 

„Unbedingt, im Bereich des Contractings tun wir 

das auch immer wieder. Die Zusammenarbeit mit 

der Oberhessen-Gas ist unkompliziert. Alles wird 

schnell geregelt. Das ist gerade in unserem 

 Metier  absolut wichtig.“ Geschäftskundenbe-

treuer  Patrick Eichelmann hierzu: „Unsere Ge-

schäftskunden, also Unternehmen und Betriebe 

der Region, haben üblicherweise viel 

auf dem Tisch – und da nehmen 

wir ihnen ab, was wir können.“
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BERATUNG

Tour d’ Oberhessen
Die Beratung ihrer Kunden hat für die Oberhessen-Gas höchsten Stellenwert. Gleich 
ob am Telefon, direkt vor Ort im Heizungskeller oder auf dem Messestand, mit dem 
die Friedberger Energieexperten durch die Region touren.   

N eben fairen Preisen wissen Kunden der 

Oberhessen-Gas vor allem eines zu 

schätzen: die kompetente Beratung. 

Die gehört sozusagen zur DNA des Unterneh-

mens. Denn als die engagierte Mannschaft vor 

mehr als 40 Jahren antrat, um Erdgas in die Re-

gion zu bringen, galt es, potenziellen Interessen-

ten die vielen Vorteile des seinerzeit noch relativ 

unbekannten Brennstoffs nahezubringen. „Die-

ser Enthusiasmus, Menschen mit triftigen Argu-

menten von einer guten Sache zu überzeugen, 

unterscheidet uns von vielen Mitbewerbern. 

Deshalb legen wir auch heute noch größten 

Wert darauf, alle Fragen unserer Kunden zu be-
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 >>> BERATUNG

Selbstverständlich beraten die Experten der Ober-
hessen-Gas auch jenseits des Messestands. Ein Anruf 
oder eine E-Mail genügt. Das Wärmeteam hilft gern 
weiter.

 (0 60 31) 72 77-65 
 waerme@oberhessen-gas.de 
 www.oberhessen-gas.de

ein Messebesuch. In diesem Jahr war die 

 Oberhessen-Gas bereits bei der Laubacher 

 Gewerbeschau und bei der Messe Wetterau in 

Friedberg mit ihrem Stand vertreten. Speziell in 

Laubach interessierten sich die Messegäste für 

ein ganz neues Angebot: effiziente Nahwärme. 

(Lesen Sie dazu auch den Artikel auf Seite 4.) 

Aber andere Themen standen ebenfalls hoch im 

Kurs – etwa das beliebte Wärme-Garantie-Paket 

mit all  seinen Optionen oder die innovative 

Brennstoffzellentechnik.

Interessierte, die keinen der beiden Messe-

termine wahrnehmen konnten, haben noch in 

diesem Jahr zwei weitere Chancen: die Hunge-

ner Gewerbeausstellung am 21. und 22. Sep-

tember und das Grünberger Schaufenster am 

5. und 6. Oktober.

Natürlich liegt auch während dieser Messen 

der Fokus ganz klar auf der Beratung – vom rich-

tigen Erdgastarif über die hochmoderne Hei-

zungsanlage, die gleichzeitig Strom erzeugt, bis 

zu den zahlreichen Dienstleistungsangeboten 

der Oberhessen-Gas. Trotzdem kommt der Spaß 

nicht zu kurz. Denn alle Besucherinnen und Besu-

cher können an einem Gewinnspiel teilnehmen 

und mit etwas Glück ein Wellness-Wochenende 

für zwei Personen im „Sieben Welten Therme & 

Spa Resort“ in Fulda im Wert von 598 Euro ge-

winnen. Vorbeischauen lohnt sich also doppelt.

antworten“, erklärt Holger Reuss, Geschäfts-

führer der Oberhessen-Gas. Zumal sich inzwi-

schen die Vorzeichen geändert haben. Denn 

Erdgas bietet heute nicht nur mehr Komfort als 

flüssige oder feste Brennstoffe, sondern auch 

einen handfesten Umweltvorteil. Bei seiner Ver-

brennung entsteht weniger CO2 als bei jedem 

anderen fossilen Energieträger. Deshalb gelten 

Erdgasanwen dungen unter Experten als wichti-

ge, weil bezahlbare Brückentechnologien.

FACHWISSEN LIVE ERLEBEN
Eine Möglichkeit, das umfangreiche Wissen der 

Energieexperten aus Friedberg zu erleben, ist 

Information vor Ver-
kauf: Der Messe-
stand der Ober-
hessen-Gas ist mit 
zahlreichen Schauta-
feln und Modellen 
ausgestattet. Ein 
sichtbares Zeichen 
dafür, dass es den 
Experten  darum 
geht, potenzielle 
Kunden mit fundier-
ten Argumenten zu 
über zeugen. 



MITSPIELEN

Diesmal verlost die Oberhessen-Gas ein Familien-Kombiticket für den Kletterwald Hoherodskopf für jeweils zwei  
Erwachsene und zwei Kinder im Wert von 95,60 Euro. Das Ticket berechtigt zum Eintritt für den Baumkronenweg und  
den Kletterwald sowie für je eine Partie Adventure Minigolf und je eine rasante Fahrt auf der Sommerrodelbahn.

Schicken Sie Ihre Lösung an:  
  Oberhessische Gasversorgung GmbH,  

Schulze-Delitzsch-Straße 1, 61169 Friedberg 
 (0 60 31) 72 77-29 
  gewinnspiel@oberhessen-gas.de

Einsendeschluss ist der 5. Juli 2019. 

Mit der Teilnahme erkennen Sie die Teilnahmebedingungen an. Teilnehmen können  
Personen, die mindestens 18 Jahre alt und Kunden der Oberhessen-Gas sind. Der  
Rechtsweg ist ausgeschlossen. Personenbezogene Daten werden nur zum Zweck  
der Auslosung gesammelt und danach gelöscht. 

Abenteuer im Vogelsberg zu gewinnen
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